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Faca parte da comunidade Método Newborn Simples & Seguro
https:// www.anapendloski.com




Template: A Bio Perfeita

MARKETING PARA FOTOGRAFOS (DO ZERO A AGENDA CHEIA)

A sua biografia no Instagram ¢é o seu cartao de visitas digital. Ela precisa ser clara, direta
e responder a trés perguntas fundamentais: Quem ¢ vocé? O que vocé faz? Onde vocé
atende?

Estrutura Recomendada:

1.Nome: Seu Nome | Sua Especialidade (Ex: Ana Pendloski | Fotografia Newborn)

2.Linha 1 (O que voceé faz): Especialista em [Seu Nicho] e [Outro Nicho, se houver].

3.Linha 2 (Onde vocé atende): Atendimentos em [Sua Cidade] e regiao.

4.Linha 3 (Autoridade/Diferencial): [Nimero| familias fotografadas ou
|[Prémio/Reconhecimento].

5.Linha 4 (Chamada para Acao - CTA): Clique abaixo para orcamentos

6.Link: Link direto para o seu WhatsApp ou site.

Exemplo Pratico:

Ana Pendloski | Fotografia Newborn Especialista em registrar os primeiros dias do seu
bebé com seguranca e amor.

Atendimentos em Sao Paulo - SP.

Mais de 500 familias fotografadas.

Solicite seu orcamento aqui

|[Link do WhatsApp]



Exercicio: Plancjamento de Contetdo 80 /20
MARKETING PARA FOTOGRAFOS (DO ZERO A AGENDA CHEIA)

O Principio de Pareto ( 8020 ) diz que 80% do seu contetdo deve educar, inspirar e

coneclar, enquanto 20% deve ser focado em vendas diretas.

Planeje a sua proxima semana de postagens

(5 posts):

Post 1 (Conexao - 80%): Bastidores de um ensaio. Mostre a preparacao do estudio, a
escolha dos props ou um momento engracado.

Post 2 (Educacao - 80%): Dica pratica para o cliente. Ex: “O que vestir no ensaio
gestante” ou “Como preparar o bebé para o ensaio newborn”.

Post 3 (Inspiracao - 80%): Uma foto emocionante com uma historia real por tras dela.
Fale sobre o sentimento daquela familia.

Post 4 (Conexao - 80%): Um pouco sobre voce. Por que voce escolheu a fotografia? Qual
¢ a sua missao?

Post 5 (Venda - 20%): Oferta direta. “Agenda aberta para o més que vem. Clique no link

da bio e garanta a sua vaga.”



Script: Legendas que Vendem (Formula AIDA)

MARKETING PARA FOTOGRAFOS (DO ZERO A AGENDA CHEIA)

Use esta estrutura para escrever legendas persuasivas que transformam seguidores em

clientes.

Atencao (Gancho): A primeira frase precisa prender a atencao do leitor. Use perguntas,
afirmacoes fortes ou curiosidade. Exemplo: “Vocé tem medo de que o seu bebé nao

durma no ensaio newborn?”

Interesse: Explique o problema e mostre que vocé entende a dor do cliente. Exemplo:
“Muitas maes chegam ao estudio ansiosas, achando que o bebé vai chorar o tempo todo

e que nao teremos fotos bonitas.”

Desejo: Pinte o cenario ideal e apresente a sua solucao. Exemplo: “Mas com 0 nosso
método de relaxamento e o ambiente preparado, o seu bebé dorme tranquilo enquanto
nos criamos memorias que vao durar para sempre. Vocé so precisa relaxar e curtir o

momento.”

Acao (CTA): Diga exatamente o que o cliente deve fazer a seguir. Exemplo: “Clique no

2
!

link da bio e garanta a sua vaga para o més que vem. Restam apenas 3 horarios

Exercicio: Escreva alegenda do seu proximo post usando a formula AIDA. Lembre-se de
focar nos beneficios emocionais do seu trabalho, ndo apenas nas caracteristicas

técnicas.
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